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ةزهجأ ليغــشتو  رجاـتملا  باوـبأ  حـتف  وـه  هـب  ماـيقلا  مـهيلع  اـم  لـك  نأ  ماـيلأا –  هذـه  ةــصاخ  ةئــشانلا –  ةــيراجتلا  لاـمعلأا  باحــصأ  نـم  ريثـك  ناـهذأ  يف  ةركف  رودــت 
�قلاطلإا ىلع  حيحص  ريغ  اذهو  اهاحضو ، ةيشع  نيب  لوملأا  طبهتسو  لامعلأا  رهدزت  فوس  ايئاقلتو  رتويبمكلا 

نم ةركفلا  نع  يلختلاو  ملاـستسلاا  ىلإ  نوليمي  كلذ  ةـقيقح  لامعلأا  داور  ضعب  كردـي  امدـنعو  ةايحلا ، يف  ةقـشم  لامعلأا  رثكأ  نم  احًجان  هلعجو  صاخ  لـمع  ءاـشنإ 
�ساسلأا

ىلإ لمعلا  لوحتيـس  يموي  لكـشب  ليـصافتلا  ةـعباتمو  حاجنب  ةـيراجتلا  هلامعأ  ةرادـلإ  مزلي  اـم  مهف  لاـمعلأا  دـئار  عاطتـسا  اذإ  �دـيحولا   راـيخلا  سيل  ملاـستسلاا  نكل 
�ةريثم حاجن  ةصق 

 
مييقتلا ةلحرم 

: هسفن ىلع  ةلئسلأا  ضعب  حرط  ىلإ  لامعلأا  دئار  جاتحي  ةيادب 
؟ اصًاخ لاًمع  قلطي  نأ  ديري  اذامل 

؟ اهب عتمتي  يتلا  تاراهملا  لضفأ  ام 
؟ اهكلتمي يتلا  تاربخلا  ام 

؟ ةايحلا يف  هفغش  ام 
(. ةيادبلا يف  لشفت  تاكرشلا  مظعم  نأ  ملعلا  عم  (  ؟ احجان كلمع  حبصي  ىتح  تاقفن  نم  لمحتت  نأ  نكمي  مك 

؟ عورشملا قلاطلإ  هيلإ  جاتحتس  يذلا  ليومتلا  رادقم  ام 
؟ ةيراجتلا لامعلأا  حاجن  للاخ  نم  اهديري  يتلا  ةيلاثملا  ةايحلا  طمن  ام 

؟ لامعأ دئار  حبصي  يك  لماكلا  دادعتسلاا  هيدل  له 
ةلماك ةروص  مسرت  فوس  اهنلأ  تاباجلإا  ةقد  نم  دكأتلا  مث  قمعب ، ريكفتلل  ايًفاك  اتًقو  ذخأي  نأ  يراجتلا  عورشملا  بحاص  ىلع  بجي  ةلئـسلأا  هذه  ىلع  ةباجلإا  لبقو 

 . ةصاخلا ةيراجتلا  لامعلأا  قلاطإ  يف  ةبغرلا  ىدم  نيبتو 
 

يلاثملا كلمع  رتخا 
؟ لح ىلإ  ةجاحبو  عمتجملا  هجاوت  يتلا  ةلكشملا  امو  ةايحلا ؟ يف  هفغش  ام  نيفلتخم : نيرمأ  لوح   لامعلأا  دئار  ركفي  نأ  بجي 

ايًلمع ينعي  اـمم  ساـنلا  هجاوت  لـكاشمل  ةـيفاك  لولح  دجوتـس  كلذـك  يمويلا ، جاـتنلإا  ةـيدج  ىلإ  سكعني  اـمم  عتمم  رمأ  ىلإ  هلوحيـس  فغـشلا  لوح  لاـمعلأا  روـحمت 
�تاعيبم ىلإ  رملأا  ليوحت 

ساـسأ ىلع  هب  ماـيقلا  بجي  اـمب  موقت  نلف  ماـظنلا ، دـقف  اذإ  �ةـموظنم  ءاـنبو  ماـهملا  سأر  ىلع  ءاـقبلا  ىلإ  لاـمعلأا  دـئار  جاـتحي  حاـجنلا  ةـلحرمل  لوصولا  لـجأ  نمو 
�جاتنلإا لطعتيسو  ةسلاسب  لامعلأا  ريست  نلو  يموي 

�هب مايقلا  نيعتي  امو  هب  مايقلا  مت  ام  حضوي  ماهملا  قيقحت  �هب  مايقلا  بجي  ام  لك  عبتتل  ةيموي  ماهم  ةمئاقب  ظافتحلااراطلإا  اذه  يف  ةديفملا  قرطلا  ىدحإ 
�اهليصافت ةفرعمو  اهليلحتو  هل  ةسفانملا  ةصاخ  ىرخلأا  تاكرشلا  براجت  نم  ملعتلاو  ةساردلا  ىلإ  لامعلأا  دئار  جاتحي  امك 

راكفلأا خاسنتسا  انه  مهفي  �نيـسفانملا لا  مامأ  ةوطخ  مدقتلاب  مهـسي  رخأ  هاجتاب  ريكفتلا  بهذيـس  كلذبو  هب  موقي  امل  هباشم  رمأب  نوموقي  مهنأ  فشتكيـس  امبر 
�راكتبلااو ةبرجتلا  ةلواحمو  ماهللإا  ىلع  لوصحلا  لب  اهذيفنتو 

 



لاملا بسكل  لاملا  قافنإ 
مزاوـللا ىلع  قاـفنلإل  ةـجاحب  كـنأ  كـلذ  ىنعمو  �حاـجنلل  ىعـسي  لـمع  بحاـص  يـلأ  ةبـسنلاب  حيحـص  اذـهو  �لاـملا ” بسكل  لاـملا  قاـفنإ  ىلإ  ةـجاحب  تـنأ  لـثملا ” لوـقي 

�لامعلأا رييستل  ةيرورضلا  تاجايتحلاا  ضعب  ءارش  ىلإ  جاتحت  فوس  �ةيبتكملا 
 

تآفاكملاو رطاخملا  مهف 
�قيقحت ىلإ  جاتحت  نكل  ةداع  تآفاكملاب  يتأت  رطاخملاف  قيرطلا ، يف  اهضوختس  يتلا  رطاخملا  مجح  كاردإ  وه  يراجت  لمع  يلأ  حاجنلا  حيتافم  مهأ  دحأ 

ثدحي دق  ويرانيس  أوسأ  فرعتـس  ةحارـصب  لاؤسلا  اذه  ىلع  ةباجلإا  تعطتـسا  اذإ  يبلـسلا ؟ بناجلا  وه  ام  يدحت  لك  عم   كسفن  لأسا  رطاخملا  قيرط  كولـس  دنعو 
�راهدزلااو ومنلل  ةمهاسملا  تايدحتلا  لضفأ  ديدحتو 

 
زيكرتلا ىلع  ظافحلا   

ةايح كتلئاع  حنميـس  لمعلا   اذـه  له  ايًلاع : كزيكرت  لعجت  بابـسأ  نع  ثحبا  كلذـل  �حاجنلا  ىلع  كدـعاسي  فوس  موي  لك  دـيلا  لواـنتم  يف  وه  اـم  ىلع  زيكرتلا  ءاـقبإ 
�عورشملا اذه  نم  ىزغملا  ىلإ  رظنت  ىتح  ةرشابم  كمامأ  اهعضو  كتلئاع ، ةايحو  كتايحو  كحاجن  لوحيس  فيك  بتكا  لضفأ ؟

، ادًيعـس هلعجل  هعـسو  يف  ام  لكب  مايقلا  هيلع  بجوتي  كلذـلو  قح  ىلع  امًئاد  ليمعلا  نأ  ركذـتو  هئلامعل ، ةـمدخ  لضفأ  ريفوتب  ةرمتـسم  ةفـصب  بلاـطم  لاـمعلأا  دـئار 
�طقف دحاو  أطخل  جاتحي  ءلامعلا  بوره  نأ  ركذتو  رمتسم ، ليمعك  هيلع  ةظفاحملا  عيطتسي  كلذبو 
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